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170 A retdrica aristotélica, persuasao da defesa

INTRODUGAO

Aristételes (384-322 a.C.), a partir da arte retérica, apresenta os elementos
que norteiam os estudos da retérica e da argumentagdo, mencionando aspectos
importantes da linguagem argumentativa.

Aproximar e analisar a estrutura da Arte Retérica permite entender o processo
argumentativo da persuasao e do convencer.

A retérica € um corpus com determinado objeto e método de verificagéo para
chegar a argumentagéo persuasiva.

Conforme se expressa:

[...] a retérica é a faculdade de ver teoricamente o que, em cada caso, pode ser
capas de gerar persuasdo. Nenhuma outra arte possui esta fungédo, porque as
demais artes tém, sobre o objeto que lhes é proprio, a possibilidade de instruire de
persuadir; [...]. (ARISTOTELES apud CITELLI, 1994, p.10).

Aretérica de Aristoteles, € produto da experiéncia consumada na elaboragao
da andlise das estratégias e dos preceitos com o objetivo de exercitar corretamente a
argumentagdo do convencer evidenciando técnicas da persuaséo.

O valor da retérica em Aristoteles foi redescoberta por Perelman, uma vez que
com ele inicia uma nova retdrica, unindo a retérica a argumentacéo, ou seja, o estudo da
palavra e a produgdo persuasiva. A nova retérica proposta por Perelman, esta
inspirada na esséncia da retérica de Aristételes.

1 RETORICA: NATUREZA, FINALIDADE, CONCEITO. POSIGAO ARISTOTELICA

A natureza retérica Aristotélica, ocupa-se do conhecimento comum, visando
questionar e sustentar um argumento, visualizando aspectos de defender ou acusar. O
estudo da retérica € uma arte que pressupde uma valoragao na arte de trabalhar com o
discurso argumentativo.

Conforme observa Grimaldi (1980, p. 4-6) “[...] a retdrica é para Aristoteles, um
corpo de regras e principios gerais que a razdo pode conhecer [...] o grau intermédio
entre a simples experiéncia pratica e o conhecimento plenamente cientifico[...]".

A retérica conforme pensamento aristotélico visa descobrir os meios de
persuaséo no tratamento de qualquer assunto, inclusive na persuasao dos argumentos
de defesa. Aretdrica constitui-se uma arte de provas de persuasao, sendo a prova uma
espécie de persuasao e de demonstragao.

As provas da persuasao sao proprias da arte retérica, fornecidas pelo discurso
que podera ser de trés espécies: de carater moral do orador; no modo como se dispde o
ouvinte; e no proprio discurso.

Assim, segundo Aristételes (1996) a retdrica parece ser capaz de descobrir os
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meios de persuasao relativos a um dado assunto, que permite convencer, através de
argumentos sustentaveis e concretamente apresentados.

2 FUNDAMENTO TEORICO DACONCEPGAO ARSITOTELICA

Aristoteles, na obra Arte Retodrica, pretendeu apresentar uma techné, a qual
visava examinar o que era persuasivo para varios tipos de individuos, pois, aretoricaé a
faculdade de considerar o que pode ser apropriado para persuadir.

Podem ser identificadas trés categorias principais: O logos, o Ethos e o
Pathos. Trata-se da relagéo entre o orador, o locutor e o auditorio.

Para o logos conforme Santana Neto (2008) tem-se aimagem que o locutor faz
do referente; para o Ethos é considerada a imagem que o locutor faz de si mesmo; e
para o Pathds considera-se a imagem que o locutor faz do alocutério. Contudo, na
pratica, as imagens que o alocutério faz de si mesmo, que o alocutério faz do locutor e
que o alocutdrio acredita que o locutor faga dele s6 podem ser inferidas pelo locutor a
partir de atitudes e comportamentos proprios..

Esta relagéo foi desenvolvida por Aristételes, sendo o orador simbolizado pelo
ethos: a sua credibilidade assenta no seu carater, na sua honra, na sua virtude, na
confianga que Ihe outorgam. O auditério é representado pelo pathos: para convencer é
necessario comove-lo, seduzi-lo, e os argumentos fundados apdiam-se nas paixdes do
auditorio para conseguir suscitar a adeséo. Resta finalmente o terceiro componente, o
logos, o discurso, que pode ser ornamental, literario, ou entdo decididamente literal e
argumentativo (ARISTOTELES apud MEYER, 1998, p. 28).

Nesta triade retérica, do ethds, pathds, logos, ocorre o ato discursivo da
persuasao. O sentimento se mistura, pois a retérica apodera-se delas, como seu objeto,
sua especificidade.

No pathos, obtemos a retdrica — obtem-se uma viséo légica e argumentativa,
independente dos efeitos de ades&o do auditério e dos valores veiculados pelo orador;
o Ethos, apresenta uma retérica em que se torna determinante o papel dos sujeitos e
sua moral, o mesmo acontecendo as suas inten¢des de manipular ou néo.

Pathés, logos e ethos coincidem assim, e nem sempre conseguem deslinda-
los com prescisdo. Assim, justificar-se implica argumentos (logos), levar o outro em
conta (pathos) e Ihe agradar, fazer aceitar o que quer manipular (ethos).

Na discusséo Aristotélica, querem se separar géneros-problematicos, objetos
retoricos, em razao do método. Aristoteles quer dissociar a questdo quem do qué e do
como. Para quem ethos e pathos; para como ter o logos e os géneros retoricos; e
finalmente, para o qué, o objeto destes géneros e da retérica em geral.

Os trés componentes da persuasdo congregam os trés lugares
complementares que concorrem para o movimento argumentativo. Logo, o ethos esta
ligado ao ato enunciativo, e pode ser definido na maneira como o locutor causa a

Ciéncias Sociais Aplicadas em Revista - UNIOESTE/MCR - v. 11 - n. 20 - 12 sem. 2011 - p. 169 a 178 - ISSN 1679-348X




172 A retdrica aristotélica, persuasao da defesa

impresséo, pela construcéo do seu discurso e pelaimagem de si, capaz de convencer o
auditdrio e ganhar sua confianga. A enunciagéo discursiva contribui para fazer emergir
uma imagem do orador em relagdo ao auditério. O tom de voz, a fala, a escolha das
palavras e argumentos, gestos, mimicas, postura etc., sdo alguns signos, assim como
as vestimentas e simbolos, para qualquer orador impde uma imagem psicoldgica e
social. O ethos ndo age no primeiro plano, mas de maneira lateral, visto que implica uma
experiéncia sensivel de discurso e mobiliza a afetividade do destinatario. Convém
salientar que o ethos pressupde a imagem do pathos, a qual inclui a sua aceitagcéo
(SANTANANETO, 2008).

Aristételes, deixa claro, que séo trés os meios de persuasao: os derivados do
carater do orador; os derivados da emogéao despertada pelo orador nos ouvintes; e os
derivados de argumentos verdadeiros ou provaveis.

Para Aristoteles, a retérica tem algo de ciéncia, ou seja, € um corpus com
determinado objeto e um método verificativo dos passos seguidos para se produzir a
persuasdo. Cabe, em sintese, a retdrica verificar quais os mecanismos utilizados para
se chegar averdade.

3 OGENERO DO DISCURSO ARGUMENTATIVO ARITOTELICO

A estrutura proposta por Aristételes na sua arte retérica pressupde diferencgas
explicitas entre os diversos tipos de estilos discursivos, principalmente em relagéo ao
género discursivo.

As partes do discurso sdo compostas por duas partes necessarias, a narragao
e a prova, mas reconhece que em alguns casos, o discurso pode ter que se dividir em
quatro partes: proémio, narragao, prova, e epilogo.

Ao tratar do discurso de forma analitica, verificou-se a existéncia de certos
elementos estruturais, comum a todos eles, indicando a fungdo, o espago a serem
estudados pela retérica.

A primeira distingdo consiste no estilo de composicdes escritas e no estilo
oratorio, cabendo ao estilo judicial o estilo médio, exato, e por natureza escrita. O
género discursivo é, pois diferente, ajustando sobre a expresséo particular de cada um
deles.

A disposicdo dos discursos é parte fundamental do discurso, uma vez
constituido pela exposi¢ao e de provas, ou seja, uma coisa € o problema, outra a sua
demonstracao.

Caracterizam-se as partes do discurso pela proémio, a exposigéo, as provas e
o epilogo.
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3.1 Oproémio -exordio

O proémio, conforme Aristételes (1988) é o inicio do discurso, é a preparacao
do caminho para o que se segue. O proémio judicial pode provir, dos apelos de desculpa
ao auditorio, se acaso o discurso é sobre algo contrario a opinido comum ou tema dificil
ou ja discutido por muitos, de tal modo que se deve pedir desculpa. E necessario aceitar
que o proémio do discurso judicial deve ter o mesmo efeito que os prologos das pecas
teatrais, dos poemas épicos. O exoérdio proporciona uma amostra do conteudo do
discurso, a fim de que se conhega previamente sobre o que sera o discurso para que o
entendimento do auditério ndo fique em suspenso, uma vez que o indefinido causa
dispersao.

Avprincipal fungao do proémio €, colocar em evidéncia qual a finalidade daquilo
sobre o qual se desenvolve o discurso. Outros tipos de expressdo sdo remédios
comuns a todos os géneros, uma vez que derivam quer do orador, quer do auditério,
quer do assunto, quer do opositor.

No discurso juridico, conforme Aristoteles (1988), os termos da acusagéo e
defesa ndo sao idénticos. O discurso da defesa, vem no inicio; na acusacgao, estas
ocorrem no epilogo, uma vez que o orador que se defende, mal se apresenta diante do
tribunal, tem forgosamente de dissipar os elementos de oposic¢éo, de tal forma que tem
de destruir, antes de qualquer coisa, a acusagao do oponente. Para o acusador, porém,
€ no epilogo que tem de atacar, para que permaneca melhor na meméria do auditério.
Os elementos que relacionam com o auditério consistem em obter a sua benevoléncia,
suscitar a sua colera e, por vezes, atrair a sua atengao ou o contrario.

Argumentos abordados no proémio sdo importantes para remover do
auditério, as atitudes desfavoraveis do orador.

Para acusagao, um dos recursos € usar os mesmos elementos com que pode
refutar uma suspeita. Outro aspecto € considerar que o fato nao existe, ou que ndo é
prejudicial; ou entdo que ndo o é para este individuo, ou n&o é tdo importante; ou ndo é
injusto ou ndo € muito; ou ndo é vergonhoso, ou ndo possui tal ordem de grandeza.

Assim, a refutagao consiste em afirmar que um ato injusto o foi em retribuigéao,
€ se causou prejuizo, foi belo; se causar dor, foi, porém util e necessario.

Ha de se considerar, que o ato foi um erro ou falta de sorte ou algo necessario.
Pode se colocar um elemento em substituicdo de outro: ndo desejava causar prejuizo,
mas apenas uma coisa diversa.

Recurso para o acusador é elogiar amplamente algo de pouca monta e
censurar sucintamente o de maior importancia; depois de ter exposto muitos aspectos
positivos, censurar um ponto especifico que é favoravel para o assunto em causa.

Algo de comum entre o acusador e defensor é o acusador enfatizar o lado pior,
o defensor o melhor, visto que 0o mesmo ato pode ter sido feito por motivos diversos.
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3.2 Anarragao

A narragao nos discursos é articulada em secgdes. O contelido do discurso é
constituido por um componente exterior, a técnica e por outro lado, por um componente
técnico. Consiste em demonstrar que a agéo se realizou, que ela foi de determinada
qualidade ou ordem de grandeza, ou tudo isto foi ao mesmo tempo produzido. Quanto a
fatos bem conhecidos, é necessario apenas recorda-los.

Anarracao para o defensor deve ser mais breve. E conveniente que a narracéo
seja ética e convincente.

3.3 Asprovas

As provas devem ser demonstrativas, sendo Util formular a demonstragcao
sobre o ponto principal da discussdo. A prova assim deve recair nos aspectos da
demonstracgéo.

A oratdria judicial reporta-se ao passado, ou seja, ao que é de conhecimento
detodos.

Por outro lado, a lei € um tema de base nos discursos judiciais; e quando se
possui um principio basico, é facil encontrar uma demonstragao clara e convincente.

Os elementos contra a argumentacdo do oponente ndo representam uma
espécie diferente, mas pertencem as provas que refutam por meio de uma objegéo, ou
por silogismo. O primeiro a discursar deve pronunciar primeiramente as provas
préprias, € em seguida refutar as do oponente, destruindo-as. Mas se o discurso do
adversario for multiplo, devem atacar primeiro os argumentos opostos.

3.4 Epilogo

A concluséo visa dispor favoravelmente os ouvintes em relagéo ao orador e
desfavoravelmente em relacdo ao adversario. Objetiva a amplificagdo do assunto e o
despertar da memoria dos ouvintes dos argumentos apresentados.

Podemos sintetizar o pensamento Aristotélico acerca do epilogo, através de
quatro elementos: tornar o ouvinte favoravel para a causa do orador e desfavoravel
para o adversario; amplificar e minimizar; dispor o ouvinte para um comportamento
emocional; recapitular. Assim, apds ter-se mostrado que se diz a verdade e as
adversarias falsidades, faga-se um elogio e uma censura, e finalmente sublinhe-se de
novo o assunto. O epilogo é a conclusao final e ndo o discurso.
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4 ASINTESEARISTOTELICA

Aristételes sistematizou e distinguiu seus estudos sobre a légica e evidenciou
dois tipos de raciocinio: ao primeiro, denominou de analitico, lhe caracterizando por
levar a uma resposta Unica e necessaria, através do silogismo légico, processo que
transmite a veracidade das premissas para os resultados. Alégica Aristotélica dividia-se
na dialética (material) e na formal (indutivo e dedutivo).

Ao segundo tipo de raciocinio, Aristételes o denominou de dialético, pela
capacidade de levar varias solugdes aceitaveis. A retorica €, pois o raciocinio tipico
dialético que lhe confere o uso de argumentos e das técnicas de persuaséo.

Aristoteles estabelece critérios para uso da retérica, estabelecendo o que
seria aboa ou maretdrica. O objetivo consistia construir um método que possibilitasse o
uso da boaretorica, da correta técnica retorica.

Conforme Chaui (2000, p.335) “[...] apresenta a técnica Aristotélica em trés
aspectos principais: a) Na distingcao entre os tipos de persuaséo (provas); b) Nos tipos
de meios retdricos; ¢) Nos tipos de discurso retérico[...]".

As provas poderiam abranger testemunhos, documentos, tortura, decisbées
jurisprudenciais e opinides doutrinarias advindo da arte retérica.

As provas retoricas se dividiram em tipos de meios retoricos, que seriam: a)
baseados no carater do orador, na opinido do orador, na opinido que o ouvinte faz de
sua pessoa; b) Os baseados nos sentimentos que o discurso gera e cria nos ouvintes; ¢)
Os baseados na persuasao do proprio argumento, obtido pelos exemplos.

O discurso se divide em judiciario (julgamento de fatos futuros), O deliberativo
(Decisao de acontecimentos futuros) e demonstrativo. Esta estrutura em trés géneros
permanece atual até os dias de hoje.

De acordo com Halliday (1990, p.68-69) “[...] o discurso convincente de
Aristoteles € aquele que promove a identificagéo (racional e emocional) entre o ouvinte
eoqueédito]...]".

Atividade retérica além da emogéao e a razédo, necessario no estudo retorico,
objetivam o convencer e o persuadir, ou seja, quem se convence em algo e for atingido
pelo agir retorico racional e persuadido rendeu-se emocionalmente.

Aristételes, unificou os meios retéricos racionais e emocionais na persuaséo,
sistematizando e influenciando teorias posteriores, inclusive a nova retérica de
Perelman.

5 DAOBTENGAODAPERSUASAO

Segundo Aristoteles (1988, p. 99), a arte retdrica tem por objetivo um juizo, e
busca uma tese demonstrativa e persuasiva que criam mudangas em nossos juizos.
O uso de recursos retorico-emocionais deve ser acompanhado por
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argumentos retdricos e l6gicos, pois estes motivam a decis&do. A retdrica atua no
processo, como um dos fatores determinante ao lado das convicgdes intima do
julgador, do seu ambiente cultural, sua vinculagéo e norma, seus valores, promovendo
sua modificagédo ou reafirmagéo.

O discurso juridico da plenaria do Juri deve primar pela moderagéo entre os
aspectos formal e material dos argumentos.

A imagem do profissional deve pressupor certas disposi¢cdes no sentido de
buscar o equilibrio, transparecendo uma elocugéao escrita ou oral, que permita colocar
as palavras e idéias sem deixar de se levar por radicalismos, medindo com moderagéo
os argumentos.

Dois aspectos sdo fundamentais, para melhorar a causa, tanto no aspecto
moral quanto no juridico:

A primeira, é o estilo da sustentacéo oral. O advogado, Promotor, que deseja
transmitir seriedade deve optar por roupas sébrias, ocorrendo a associagao retorica de
imagens a conteudos. A postura, os gestos, a fala, resume o estilo proprio e verdadeiro
na plenaria do Juri.

Ao sustentar uma tese, argumentando, defendendo ou acusando na plenaria,
deve repetir as idéias com convicgdo. No dizer de Perelman (1996, p.74), “[...] o que
distingue precisamente a retdrica é que a pessoa contribui para o valor da proposi¢cao
com sua propria adesao [...]". Assim, quanto mais o advogado (ETHOS), promotor,
parecer convicto de suas palavras, quanto mais o ouvinte levara a sério.

Afala a ser utilizada deve ser de acordo com o auditério, variando a totalidade
conforme se queira enfatizar determinado ponto.

O ritmo deve se ater a exposigdo dos argumentos, de forma natural e
invariavel. Por sua vez, o semblante deve ser sereno, deixando clara sua confianga nos
resultados dos julgadores, e demonstrar humildade nas colocagdes, como forma de
demonstrar retidao naquilo que diz.

Apostura deve demonstrar modéstia, denotando sinceridade. Assim, como os
gestos devem ser naturais, conforme o uso das palavras.

O segundo aspecto a ser reconhecido é o uso da linguagem escrita ou oral
como instrumento decisério do sucesso dos argumentos e da tese. O dominio da
linguagem comum e a da linguagem do direito sdo elementos essenciais do discurso
persuasivo.

Alinguagem comum e técnica devem ser expressa de forma clara, profunda e
transparente. No dizer de Antonio Hernandes Gil (1971, p. 135)

ha uma clareza interna e outra externa. A primeira diz respeito ao exame profundo
e exaustivo a ser feito do caso, para trazer a lume todas as suas possibilidades e
pontos obscuros. A segunda, a clareza no sentido usual da palavra, e a
preocupagao com a lingua e com a gramatica.

Cabe, o discurso seguir uma boa estratégia, um plano légico de sustentagao
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dos seus argumentos. Portanto, o equilibrio retérico resulta da conciliagéo da beleza e
daverdade.

A palavra é o que caracteriza 0 homem. O ser humano possui o desejo de
convencer. Somente o homem convence, sendo o ser essencial da palavra.

Apalavra humana pressupde trés fases: o exprimir, o informar e o convencer. A
palavra é autbnoma e seu alcance ultrapassa a transmissao de informagao.

O homem da sentido a tudo, entretanto ndo pode desfazer da continua
produgcdo de sentido que caracteriza sua palavra. A palavra é informativa e
argumentativa.

A palavra é para ser usada para convencer e € fundamento da acdo como
oralidade da decisdo, caracterizando-se com seu vinculo social. Assim, a palavra
possui uma igualdade no mesmo espago comum, € as vezes torna-se fruto da
manipulagao, esvaziando seu conteudo, seu valor.

Depara-se que o argumento juridico se torna assim elemento de persuaséo e
convicgao visando convencer idéias, propostas, decorrendo uma intensa mobilizagao
individual e social. A palavra visa influenciar com objetivo de provocar um
comportamento, de convencer, difundindo mensagens, tornando-se meio global.

CONCLUSAO

Os conceitos de retdrica Aristotélica fundamentam a arte da persuaséo,
analisando o pathos, ethos e logos, aspectos estes utilizados com fim de atingir a
persuasao.

A argumentagdo obedece ao principio de transpor a adesao inicial do
auditorio, para apresentar as técnicas argumentativas de convencimento e da verdade,
sob o enfoque de se obter a persuasao da palavra.

Por outro lado, através dos mecanismos de construgcdo tedrica como a
palavra, a linguagem, as provas, e o comportamento do advogado, do promotor se
obtém a persuasao e o convencer.
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